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PROFILO
PROFESSIONALE
Agente assicurativo competente
con oltre dieci anni di esperienza di
lavoro come rappresentante per
organizzazioni di livello.
Determinato ed esperto.
Stimato agente assicurativo con
eccellenti abilità e capace di
destreggiarsi tra più responsabilità
contemporaneamente e fornire un
servizio aperto e amichevole. Alla
ricerca di un ruolo simile all'interno
di un'organizzazione consolidata.
Professionista con laurea in
Scienze politiche e relazioni
internazionali, aspira a una carriera
nell'ambito assicurativo. Attento e
scrupoloso, è in grado di garantire i
più alti standard di qualità e
accuratezza. Abile nella gestione
dei rischi, con esperienza pratica
nell'analisi e nell'immissione dei
dati e nell'elaborazione e gestione
delle pratiche.

CAPACITÀ E
COMPETENZE

Assertività e determinazione•
Uso del PC•
Attitudine commerciale•
Iscrizione alla sezione E del•

ilario Schietroma
ESPERIENZE LAVORATIVE E PROFESSIONALI
Settembre 2010 - Attuale
Agente assicurativo Groupama | FROSINONE

Febbraio 2007 - Luglio 2009
Agente di commercio Wind | FROSINONE

Marzo 2006 - Settembre 2007
Postino Poste Italiane | FROSINONE

Raggiungimento puntuale degli obiettivi commerciali stabiliti e
incremento sul portafogli assegnato.

•

Presentazione completa dei prodotti più adeguati all'esigenza del
cliente nel corso di appuntamenti appositi.

•

Analisi del mercato assicurativo sul territorio e per il target
assegnato, al fine di individuare i migliori interlocutori da contattare.

•

Possesso di un pacchetto clienti attivo•
Preparazione di preventivi e polizze complete di relativi premi
assicurativi.

•

Partecipazione a eventi legati al settore assicurativo in
rappresentanza dell'agenzia.

•

Sviluppo del portafoglio clienti, cogliendo le esigenze dei prospect e
trasformandole nella proposta dei prodotti più confacenti.

•

Prestazione di interventi consulenziali in ambito assicurativo su
richiesta del cliente.

•

Utilizzo di strategie di marketing diretto tra cui posta, e-mail e
contatti telefonici per avvicinare potenziali clienti e aumentare le
vendite

•

Presidio della rete vendita di competenza attraverso opportune
azioni di sviluppo e di monitoraggio dei risultati conseguiti in
funzione degli obiettivi aziendali.

•

Assistenza postvendita per la risoluzione di controversie contrattuali
o di problemi commerciali legati ai beni e/o ai servizi offerti.

•

Presentazione dell'offerta commerciale di beni e/o servizi attraverso
tecniche di comunicazione efficace orientate alla vendita e al profilo
cliente.

•

Gestione e sviluppo del portafoglio clienti aziendale.•
Presentazione ai nuovi potenziali clienti di opportunità, benefici,
vantaggi e caratteristiche dei beni o dei servizi in portafoglio forniti
dall'azienda rappresentata.

•

Trasporto della posta alla guida di diversi mezzi attrezzati.•
Smistamento della posta e caricamento sui veicoli destinati al
trasporto.

•

Raccolta, custodia e versamento delle somme dovute da parte
dell'utente in caso di pagamento in contrassegno.

•

Assistenza all'utenza nella compilazione di moduli o firme digitali
mediante palmari o dispositivi elettronici.

•

Gestione delle operazioni relative a posta semplice, raccomandate,
contrassegni, pacchi, ritiri a domicilio e tracciatura elettronica.

•



Registro unico degli intermediari
assicurativi
Ottima conoscenza dei prodotti
assicurativi

•

Comunicazione efficace•
Doti relazionali•
Disponibilità a frequenti trasferte•
Abilità di problem-solving•
Affidabilità•
Orientamento all'obiettivo•
Conoscenza dei fattori di crescita
del business

•

Pianificazione aziendale•
Abilità di negoziazione•
Assicurazioni sugli immobili•
Assicurazione sanitaria•
Predisposizione per l'attività
commerciale e di vendita

•

Elaborazione delle polizze•
Analisi delle esigenze del cliente•
Conoscenza delle politiche di
quotazione e dei prezzi

•

Assicurazione sulla vita•
Quotazioni e vendite•

ISTRUZIONE E FORMAZIONE
2022
Scienze politiche | politico/giuridico
Sapienza, Roma

1999
Liceo Scientifico | scientifico
Martino Filetico, Ferentino

COMPETENZE LINGUISTICHE
Italiano: LINGUA MADRE

B1Inglese:

Intermedio

A2Spagnolo:

Elementare

B1Rumeno:

Intermedio

HOBBY E INTERESSI
TENNIS•
CICLISMO•
NUOTO•
CALCIO•
PADEL•
ASCOLTARE MUSICA•
VIAGGAIRE•
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